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Mecenatge estratégic: on proposit i
impacte es troben

Qué motiva els donants estratégics a
col-laborar? Com prenen les decisions i

que els connecta amb la nostra causa?
Dilluns 30 de juny. De 9h a 14.15h

Auditori Esteve (CEK) i transmissio en directe
C/ Rosselld, 149-153. 08036. Barcelona
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La Summer School celebra una nova edicié de la jornada dedicada al fundraising i la captacio de
fons en els ambits de la salut i la recerca biomedica.

La jornada “Mecenatge estrategic: on proposit i impacte es troben” té com a objectiu aprofundir en
el coneixement dels grans donants i organitzacions donants: que els mou a col-laborar, com prenen
les seves decisions i que esperen dels projectes i entitats amb les quals s’impliquen. Una trobada
adrecada a professionals de la salut, la recerca i la captacio de fons per identificar les claus que
permeten connectar amb aquests aliats estrategics i construir relacions solides i transformadores.

Objectius de la jornada:

 Analitzar el paper creixent dels grans donants i de les organitzacions donants com a agents de
canvi en el finangcament de la salut.

- Proporcionar eines i estrategies per establir relacions solides i duradores amb aquests aliats
estrategics.

- Compartir experiéncies d’exit i identificar els factors clau que afavoreixen el seu compromis
sostingut amb la nostra causa.

- Posar en valor la col-laboracié amb ells com a motor de retorn social, cientific i reputacional.
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9:00 h Benvinguda i presentacié

9:15 h Ponéncia inspiracional | Del compromis a l’accié: per qué donen els grans donants?
Reflexions per entendre les motivacions que impulsen la filantropia estrategica.

10:00 h Taller practic | Com captar aliats estratégics: connectar, generar confianca i convéncer
Eines i estratégies per construir relacions solides amb donants corporatius i estratégics.

11:30 h Pausa - café

12:00 h Taula rodona | Casos d’éxit en mecenatge de la salut: qué funciona i per qué
Experiencies reals d’aliances transformadores amb donants i organitzacions.

13:00 h Dialeg. Qué esperen de nosaltres? El retorn de la col-laboracié
Conversa amb donants per entendre com viuen la col-laboracio, que esperen i que valoren.

14:00 h Cloenda
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